CONSULTING

Stadtwerke

DIE NEUE KLARHEIT

Aufraumen in der Tarif- und Preis-
struktur far Strom und Gas
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FOKUSSIERT IM VERTRIEB

Die Ausrichtung des Energievertriebs ist eine
strategische Entscheidung.

Deutsche Konsumenten legen in allen Lebenslagen
zunehmend Wert auf Nachhaltigkeit und Regionalitat.
Gleichzeitig spielt vor allem bei der Wahl des Energie-
anbieters weiterhin der Preis die gréBte Rolle. Preise, die
auf den Internet-Vergleichsportalen angeboten werden,
kénnen von wirtschaftlich agierenden Stadtwerken je-
doch kaum erreicht werden. Fur Stadtwerke gilt es daher,
sich auf ihre regionale Herkunft zu besinnen: Mit einem
schlanken Produktportfolio und einer aufgeraumten,
klaren Tarif- und Preisstruktur fir Strom und Gas. Damit
kann man zum Beispiel die regionale Verbundenheit in
den Vordergrund stellen, es bietet aber auch die Méglich-
keit, auf Zukunftsthemen reagieren zu kénnen.

KONZENTRIERT AUF EFFIZIENZ

Die Verschlankung des Produktportfolios schafft fur lhre
Kunden mehr Ubersicht und Einfachheit. Gleichzeitig
hilft die Fokussierung auch intern, Kosten zu reduzieren
und eventuelle Fehler in der Kalkulation zu vermeiden.
Nutzen Sie unsere Expertise bei der Analyse, Konzeption
und Kalkulation Ihres Produktportfolios fir die jeweilige
Zielgruppe.

ZUGESCHNITTEN AUF KLARHEIT

Gemeinsam mit Thnen erarbeiten wir die
gewlinschte Positionierung Thres Produkt-
portfolios fiir Strom und Gas.

Zunachst erfolgt eine Analyse der bestehenden Tarif-
und Preisstrukturen. Diese werden hinsichtlich ihrer
Ergebnisbeitrage in ein Ranking tGberfihrt und auf ihre
weitere Verwendbarkeit gepruift. Im Anschluss werden
die kiinftig anzubietenden Tarife fir Haushaltskunden
und Preisstrukturen fir Gewerbekunden konzipiert. In
mehreren Fallen wurde eine Reduzierung von tber 20
auf zwei bis vier Einzeltarife erreicht.

WIRKSAM IM PROZESS

Uberblick iber die im Markt gédngigen Produkte und Instrumente

Untersuchung des bestehenden Produktportfolios

Entscheidung Uber Positionierung des Portfolios
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Iterative Kalkulation der kinftig angebotenen Tarife

Wettbewerbliche Einordnung der ermittelten Tarifstrukturen



PROFESSIONELLE
KALKULATIONSTOOLS

Durch den Einsatz professioneller Tools werden
bei der Verschlankung des Portfolios Fehler in
der Kalkulation und Abrechnung vermieden.

Mithilfe unserer prazisen Kalkulationstools kénnen Sie
Ihre Produktportfolios entsprechend der strategischen
Ausrichtung ideal anpassen. Dabei werden auf der einen
Seite sowohl Veranderungen bei Umlagen und Entgelten
berlicksichtigt als auch die konkrete preisliche Positio-
nierung im Markt. Zusatzlich steht die Abbildbarkeit in
den IT-Systemen im Fokus. Das Ergebnis ist eine neue
Tarif- und Preisstruktur, mit dem sich Ihr Haushalts- und
Gewerbekundenvertrieb nach auB3en neu positionieren
kann und intern die Effizienz durch eine Verschlankung
der Abrechnung gesteigert wird.

WENIGER IST MEHR
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IHRE VORTEILE

Nach Einfiihrung der neuen Tarif- und Preis-
struktur wird beim Haushalts- und Gewerbe-
kunden ein vereinfachtes, konsistentes Bild
abgegeben bei gleichzeitiger Verschlankung der
internen Prozesse.

= Klare strategische Ausrichtung des Produktportfolios

= Erfolgreicher Spagat zwischen preislicher
Attraktivitdt und regionaler Verbundenheit

= Moglichkeit, unterschiedliche Zielgruppen
anzusprechen

m Bereitschaft, Zukunftsthemen abzubilden

= Entlastung des Backoffice durch die Fokussierung
und Vereinheitlichung der Tarife

= Geringere Fehleranfalligkeit bei der Abrechnung
und Kalkulation

= Hohe Projekt- und Kostentransparenz

= Anpassungsfahigkeit an Veranderungen im Entgelt-
und Umlagegeflige



STABILE KONSTANTE
IN DYNAMISCHEN MARKTEN

Seit 1998 bietet SE Scherbeck Energy fiir Energie-
versorger und energieintensive Unternehmen
vielfdltige Leistungen entlang der energiewirt-
schaftlichen Wertschopfungsstufen und in unter-
schiedlichen Beratungsbereichen an.

Neben der Beratung werden professionelle und quantita-
tive Analysen sowohl fiir direkte Kunden als auch fur die
Tochtergesellschaft FSE Portfolio Management erstellt.
Darlber hinaus bietet SE Scherbeck Energy spezielle Trai-
nings in Form von Intensivkursen, Ausbildungsprogram-
men oder Inhouse-Workshops an.

Die Kombination von langjahriger Erfahrung, hoher
Kompetenz unserer Mitarbeiter und ihrer Fahigkeit,
immer wieder neu auf die dynamischen Anforderungen
der Markte Antworten zu finden und Lésungen zu ent-
wickeln zeichnen uns aus.

= Consulting
Strategie, Organisation, Beschaffung, Vertrieb,
Netz und Services

= Analytics

Fundierte Analysen und Marktstudien
= Training

Coaching und interaktive Workshops

S & SE Scherbeck Energy GmbH

Ulrich Scherbeck
_/‘ Kalscheurener Stra8e 55
e 50354 Hirth

Fon +49/2233/3956-0
Fax +49/2233/3956-60

SE@scherbeck-energy.com
scherbeck-energy.com

Folgen Sie uns: 2 ﬂ
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